
   
 

 

Berufsbegleitendes Masterstudium in 

Wirtschaftsingenieurwesen (M. Sc.) 
 

Trainee Vertrieb / Sales (m/w/d) 
 

Wir suchen zum 01.10.2023 oder zum 01.04.2024 einen Trainee (m/w/d) für eine unserer vier 

Vertriebsabteilungen, den/die wir mithilfe eines berufsbegleitenden Masterstudiums an der 

NORDAKADEMIE auf eine Position als Area Sales Manager (m/w/d) optimal vorbereiten wollen. 12 - 24 

Monate nach erfolgreichem Masterabschluss und entsprechender Eignung bekommen Sie bei uns ein 

eigenverantwortliches Vertriebsgebiet.  

 

Das Studium dauert in der Regel 24 Monate. Die Arbeitszeit beträgt zur Sicherung der Präsenzzeiten 

und ggf. erforderliche Vor- und Nachbereitungszeiten 75 - 87,5 % einer Vollzeitarbeitsstelle (30 - 35 

Stunden pro Woche). Im Masterstudium an der NORDAKADEMIE werden Wissen und Kompetenzen 

mithilfe eines Blended-Learnings-Konzepts vermittelt. Kurze Präsenzphasen (in der Regel 2 ½ Tage) am 

Hamburger Standort im Dockland wechseln sich mit mehrwöchigen Selbstlernphasen ab. Die 

Studiengebühren werden von Amandus Kahl GmbH & Co. KG in Höhe von 6.000,00 € übernommen. 

 

Wir planen, entwickeln und konstruieren Maschinen, komplette Anlagen und schlüsselfertige 

Produktionsstätten zum Aufbereiten, Konditionieren, Veredeln und Pelletieren unterschiedlichster 

Produkte für viele Industriezweige. Die Verfahrenstechnik nimmt dabei einen sehr großen Stellenwert 

ein. AMANDUS KAHL blickt inzwischen auf mehr als 140 Jahre Maschinen- und Anlagenbau zurück. 

Unser Knowhow entwickelt sich kontinuierlich weiter, sodass wir heute internationale Bekanntheit erlangt 

haben. Weltweite Niederlassungen sowie weltweiter Service zeigen unser sicheres und bodenständiges 

Wachstum. Wir von der Amandus Kahl GmbH & Co. KG. sind mit ca. 450 Mitarbeitenden die größte 

Tochter der KAHL Holding GmbH.  

 

Haben Sie Lust Ihren weiteren Karriereweg mit uns zu beschreiten? 

 

Wir bieten: 

 

• Eine umfangreiche Einarbeitung und Betreuung durch einen Mentor 

• Kennenlernen verschiedener Abteilungen und deren Aufgaben, dazu gehören mehrere 

Vertriebsabteilungen, unser Technikum, die Angebotserstellung, die Anlagenplanung und bei 

Bedarf auch weitere Abteilungen 

• Die Möglichkeit, eine unserer vielen Filialen im Ausland für mehrere Wochen zu besuchen 

• Die Möglichkeit, ein Praktikum in einem Kundenunternehmen, wie zum Beispiel einem 

Kraftfutterwerk, zu absolvieren 

• Diverse Weiterbildungen in Zusammenarbeit mit Instituten, wie dem IFF Braunschweig, und 

anderen Weiterbildungsträgern 

• Umfangreiche Sozialleistungen, u. a. JobRad, bezuschusstes HVV-Ticket, bezuschusstes 

Essen in der hauseigenen Kantine, bezuschusstes Fitnessstudio u. v. m. 

• Übernahme der Studiengebühren in Höhe von 6.000,00 € 

• Eine Arbeitszeit von 30 - 35 Stunden pro Woche je nach Deinen Wünschen 

 

Zu Ihren Aufgaben im Vertrieb gehören nach einer umfangreichen Einarbeitung: 

 

• Verantwortung des Vertriebs unserer Maschinen und Anlagen sowie des Ersatzteilgeschäfts für 

einen Vertriebsbereich 

• Entwicklung von Verkaufsstrategien 



 

 
 

• Akquisition neuer Kunden 

• Verfahrenstechnische Beratung und Betreuung unserer Kunden 

• Erstellung von Angeboten und Kalkulationen für komplette Maschinen und Anlagen sowie für 

Ersatzteile 

• Selbstständige Verhandlung von Konditionen und Verträgen mit Kunden und Interessenten 

• Planung, Vorbereitung und Teilnahme an Messen, Tagungen und anderen verkaufsfördernden 

Veranstaltungen sowie an Vertriebsreisen 

• Enge Zusammenarbeit mit verschiedenen Abteilungen 

 

Wir wünschen uns: 

 

• Ein erfolgreich abgeschlossenes Bachelorstudium im Bereich Wirtschaftsingenieurwesen, 

Verfahrenstechnik, Maschinenbau oder in ähnlichen Studiengängen mit einer Gesamtnote von 

mindestens 2,5  

• Erste Berufserfahrungen  

• Ausgeprägtes Interesse am Vertrieb und an Verfahrenstechnik 

• Verhandlungssichere Deutsch- und Englischkenntnisse und gerne Kenntnisse in weiteren 

Sprachen 

• Verhandlungsgeschick, Kundenorientierung und Kommunikationsfähigkeit  

• Reisebereitschaft  

 

Spricht Sie das an? Dann bewerben Sie sich bei uns. Wir freuen uns! 

 

Gerne nehmen wir Ihre Bewerbung per E-Mail entgegen: personal@amandus-kahl-group.de 

 

Amandus Kahl GmbH & Co. KG 

Personalabteilung 

Dieselstr. 5-9 

21465 Reinbek 

https://www.akahl.com/de/  

 

Ansprechpartnerin: Louisa Teichmüller 

Rufnummer: 040 72771-272 

E-Mail: personal@amandus-kahl-group.de 
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